
Curriculum vitae

PERSONAL INFORMATION Valeria Satta 

 

Cagliari (Italy) 

Sex Female | Date of birth 8/10/1983 | Nationality Italian 

WORK EXPERIENCE

5/5/2013–Present Consulente Commerciale

Privato, Cagliari (Italy) 

Dal 2013 Dipendente Agenzia Regionale per importante Azienda Farmaceutica Diabetes Care sul 
territorio regionale canale farmacia.

Assistenza e consulenza Farmacisti, rifornimento materiale e vendita.

 

2003–1/2013 Consulente Commerciale

Aziende Private, Cagliari (Italy) 

Dal 2003 consulente presso diverse realtà nel ruolo di addetta vendita, cassiera, vice responsabile e 
responsabile punto vendita GDO e privati.

Corso di formazione Store Manager Nuoro e Oristano per la GDO.

Consulente Collaboratrice Consorzio Garanzia Fidi commercio.

EDUCATION AND TRAINING

11/9/2017–13/9/2017 Corso Aziendale Vendita

Vendita e Comunicazione, Caserta (Italy) 

"Eccellenza nelle vendite"

 L'arte e la scienza di una vendita competitiva finalizzata al perfezionamento della vendita e alla 
conoscenza del cliente.

10/2014 Corso Aziendale Comunicazione

Corso Vendita e Comunicazione, Milano (Italy) 

Corso di comunicazione finalizzato al miglioramento e conoscenza introspettiva ai fini personali e 
lavorativi

2007–2009 Attestato di competenza teorie e tecniche della comunicazione

Nova Comunica, Cagliari (Italy) 

Scuola privata biennale di comunicazione giornalistica, servizi televisivi in tv locali, servizi radiofonici, 
comunicazione.

1/10/2002–1/10/2004 Scienze Giuridiche percorso non
completato

Università degli studi di Cagliari, Cagliari (Italy) 

20/11/1997–20/7/2002 Diploma
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Curriculum vitae  Valeria Satta

Istituto Tecnico Agrario "Duca degli Abruzzi", Cagliari (Italy) 

Perito Agrario votazione 73/100

PERSONAL SKILLS

Mother tongue(s) Italian

Foreign language(s) UNDERSTANDING SPEAKING WRITING

Listening Reading Spoken interaction Spoken production

English A1 A1 A1 A1 A1

French A1 A1 A1 A1 A1

Levels: A1 and A2: Basic user - B1 and B2: Independent user - C1 and C2: Proficient user
Common European Framework of Reference for Languages 

Organisational / managerial skills Capacità gestione autonoma punto vendita, magazzino, cassa, gestione personale, capacità di 
problem solving, lavoro per obiettivi.

Ottima conoscenza del territorio Regionale.

Capacità di lavoro in team, versatilità a diverse mansioni, ottima predisposizione vendita e 
comunicazione clienti/pubblico

ADDITIONAL INFORMATION

Autorizzo l’utilizzo dei miei dati personali ex D.LGS. 196/03
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